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22,642 31,389 +38.6%

4,015 2,203 △45.1%

5,329 4,011 △24.7%

3,931 1,593 △59.5%

※ 상기 수치들은 모두 Industry 사업 부문의 중단사업 처리 효과를 반영한 수치임

Financial Summary

6,437 8,350 7,637 +18.8% △8.5%

1,070 361 △243 적자전환 적자전환

1,384 872 221 △84.1% △74.7%

432 △282 △377 적자전환 -



2023 Guidance

매출 총투자비 투자계획

15~20%

3.1조

2022 2023

30%+α

1.1조

2022 2023

70%

16%

14%

+α
M&A
▪ 미국, 일본등

친환경

▪PBAT / 생분해 Limex

반도체

▪글라스기판

2차전지

▪동박해외증설

▪음극재파일럿양산



대외 환경 / 2022년 실적

2023년 전망

글로벌 OEM들의 전동화 전략 가속화 및 각국 정부의 친환경 정책

추진에 따라 전방시장 30% 이상 성장 전망

Segment Performance Rechargeable Battery

말레이시아 공장 상업화로 원가 경쟁력 기반 판매량 증가

4분기는 고객사 연말 재고조정으로 판매량 감소,

국내 전력비 인상 및 연말 일회성 비용 등에 따른 이익 감소

경제성장 둔화에 따른 자동차 소비 심리 위축 우려 불구

신차 출시 등 글로벌 EV 수요 증가로 견조한 성장세 유지

수요 확대, 6공장 상업화에 따른 판매량 증가로

연간 매출/영업이익 동반 성장

중장기 공급계약 체결을 통한 고객군 다변화 및 시장지배력 강화

▪ 유럽 배터리사 5년 계약 확정 (2월)

▪ 미국 EV OEM, 국내 배터리사 등 협의 중

Capa. 및판매량전망

2021 2022 2023

52

57

말레이시아

한국

6공장**

* 정읍 5공장 ’21.6월, ** 6공장 ’22. 7월 상업화 개시

5공장*

Capa.

* 연말 기준 Capa. (천톤)
연간판매량
+50~55%

43
52



PG/Polyol 수출경쟁력

대외 환경 / 2022년 실적

Segment Performance Chemical

※ Q4 2022 매출(4,300억) : picglobal 3,251억, pucore 1,626억, 연결조정 △578억
※ Q4 2021 매출/영업이익 : pucore 실적 미반영 (2022년부터 연결 편입)

2023년 전망

’21년 ‘22년 ’23년(e)

PG

글로벌대형고객
판매비중

21% 28% 33%

북미/유럽
수출비중

36% 40% 50%

글로벌물류
Post 확대

4개
(북미/유럽)

5개 (+1)
(+동유럽)

8개 (+3)
(+미주/중동)

Polyol Specialty 비중 28% 30% 35%

PG : 경쟁사 가동률 증가 및 고객사 재고 최소화 등

공급과잉으로 시장 스프레드 하락 불구,

북미/유럽 중심 대형고객사 판매비중 증대로 수익성 방어

PO, SM : 중국 제로코로나 정책 및 수요 부진 지속으로 스프레드 최저

Polyol : 글로벌 경기침체 영향으로 매출/수익 하락

PG : 고객사 연초 재고 Build-Up 및 2Q 이후 수요 회복 전망

대형고객 장기계약 물량 확대, 북미/유럽 현지 마케팅 강화

PO, SM : 중국시장 수요 개선 및 2Q 정기보수 집중 등 수급안정화로

스프레드 회복 전망

Polyol : 중국시장 리오프닝으로 수요 회복 기대

Specialty 위주 Product Mix 운영으로 수익성 제고



Segment Performance

대외 환경 / 2022년 실적

2023년 전망

Semiconductor

성장사업이익기여도 (CMP Pad 등)

36%

21%

50%

23년

22년

21년

하반기 반도체 Downcycle 영향 불구,

고부가 제품 비중 확대로 4분기 영업이익 100억 돌파

반도체사업 통합 및 사명 변경 (SK엔펄스)

수익성 중심 사업모델 고도화로 이익률 개선

고부가제품 비중 확대 지속

상반기 고객사 감산 및 투자 축소로 Downcycle 심화 전망

신규진입 제품 고객사 인증 가속화

연간 매출 성장 및 수익성 개선

분기별 영업이익 지속 증가



▪ 주주가치제고위한자사주매입

2022 ESG Highlights

①

환경경영수준제고

▪ 2040 Net Zero 추진로드맵수립

④

ESG 외부평가등급상향

②

이해관계자가치증대

③

이사회전문성/독립성강화

▪ 동박,탄소발자국인증

▪ SK피아이씨글로벌, ZWTL(*) 인증 ▪ 이달의상생볼(*) 수상

-신소재오픈플랫폼

▪ SK넥실리스,SK엔펄스대한민국

일자리으뜸기업선정

▪ 이사회의장사외이사로선임

▪ 선임사외이사제도 및

사외이사협의체신설

▪ Board Skill Matrix(*) 도입

(*) 이사회구성, 자질, 다양성측정/평가지표

▪ MSCI평가등급상향

( ’21년BB → ‘22년BBB)

- 2040 Net Zero 추진 등

- 환경경영강화

-이사회중심지배구조개선

(*) Zero Waste  To Landfill (폐기물매립제로) (*) 중소벤처기업부, 기업의상생협력

우수활동발굴하여매월선정

✓

✓

✓

✓ 4분기성과





17,387

(*) 현금 등 : 현금 및 현금성자산, 단기금융상품 (*) Industry 사업, SK텔레시스 통신망사업, Pucore 북경법인 중단사업손익 포함

Consolidated Financial Statements



※  본 자료의 사업부문은 투자자 이해도 편의를 위해 제공되는 정보 이며 연결감사보고서 상의 사업부문과는 차이가 있음
(*) 기타 사업 실적 및 연결 조정, Industry소재사업 관련 중단 손익은 2022년부터 본 장표에 반영함 (2021년은 연간만 반영)

Quarterly Earnings Trend




